Grote drukte op Techni-Show stands van Widenhorn,
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Hal 7 bood deze Techni-Show weer een vertrouwde aanblik. Blikvangers vormden de
grote stands met veel typen machines van grote plaatwerkmachineleveranciers. Daar-
omheen stonden de wat kleinere, vaak gespecialiseerde machineleveranciers, de gereed-
schappen- en de softwareleveranciers.

Is er één groep exposanten is,

die tevreden terugkijkt op de

Techni-Show, dan zijn het wel
de leveranciers van software voor de
plaatbewerking. Bij Radan was er een
‘overweldigende belangstelling’ voor
kostprijscalculatie, ISD Benelux kreeg
veel vragen naar de mogelijkheden om
de werkvoorbereiding snel, flexibel en
foutloos te laten opereren en Widen-
horn signaleerde veel interesse voor
goede nestingsoftware, waarmee
meer producten uit minder materiaal
kunnen worden gehaald.

Hal 7 bood deze Techni-Show weer een ver-
trouwde aanblik. Blikvangers vormden de
grote stands met veel typen machines van
grote plaatwerkmachineleveranciers als
Trumpf, Bystronic, de tandem Safan-Dar-
ley, Tuwi, Prima Power en - terug van weg-
geweest - Amada. Daaromheen stonden de
wat kleinere, vaak gespecialiseerde machine-
leveranciers, de gereedschappen- en de soft-
wareleveranciers.

‘Meer dan duizend
leads; dat hebben
we niet eerder
meegemaakt’

Onzekerheid

De machineleveranciers concludeerden over
het algemeen dat het goed druk was op hun
stands, hoewel het totaal aantal bezoekers
van de Techni-Show 2012 beduidend ach-
terbleef bij het aantal van 2010 (41..479 te-
gen 44.410). Maar velen klagen toch over de
hoeveelheid gekwalificeerde leads die ze heb-
ben verworven van bedrijven waar concrete
investeringen spelen. Dat die hoeveelheid te-
genvalt, heeft te maken met de onzekerheid
in de markt. Die was goed te merken aan de
overkant; op de toeleveringsvakbeurs ESEF,
waar veel klanten van de Techni-Show-expo-
santen exposeerden. De meeste toeleveran-
ciers van plaatwerk zitten goed in het werk
en daarom heerste op de ESEF een vrij goe-
de stemming. Maar wat daarbij wel opviel is
dat ze bijna allemaal een korte orderhorizon
hebben. Men weet goed wat men de komen-
de twee a drie weken gaat maken, wat men
over 4 a 5 weken gaat produceren is al een
stuk minder duidelijk, en men heeft geen idee
wat het over 7 a 8 weken zal zijn. Die korte
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Plaatbewerkers in onzekerheid maken stappen met software
g ' Publiekstrekker

e Safan Eye Augmented Reality was een echte pubhekstrekkar up dege—
zamenlijke stand van Safan en Darley. Op meerdere momi
schalde de muziek door hal 7, ten teken dat de bijzcm :
werd getoond. Deze demo trok telkens drommen bezoekers-._____'
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harizon zorgt voor onzekerheid. Daar komt
nog bij dat het doen van grote investeringen
in machines tegenwoordig niet eenvoudig is.
De banken maken het de bedrijven immers
niet makkelijk.

‘Men zoekt goede
oplossingen om
meer producten uit
mMinder materiaal
te kunnen halen’

Stappen maken

En toch willen de plaatwerkbedrijven stap-
pen maken, met als gevolg dat er veel aan-
dacht is voor automatisering, lees software.
lllustratief daarvoor is bijvoorbeeld dat de le-
den van de Groep Plaatverwerkende Indu-
strie (GPI) van de NEVAT tijdens hun laatste
ledenvergadering een werkgroep automati-
sering in het leven hebben geroepen. Plaat-
bewerkers hebben grote belangstelling voor
automatisering, omdat ze het hoofd moe-
ten bieden aan verschillende ontwikkelingen:
marges die onder druk staan, materialen die
duurder worden, kleinere series en vakbe-
kwaam personeel dat schaarser wordt. De
machines vormen tegenwoordig niet de bot-
tleneck. Die snijden, buigen of ponsen wel. En
snel ook. Maar alles om de machines heen
moet strak functioneren Alle processen
moeten optimaal worden ingericht en goe-
de software kan daarbij veel winst opleveren.
Dat alles resulteerde op de Techni-Show in
een grote drukte bij softwareleveranciers als
ISD Group, Widenhorn en Radan. “Onze twee
stands in de plaatwerkhal en de verspanings-
hal hebben samen meer dan duizend leads
opgeleverd”, zegt Tjark Jan Wierenga (sales
en marketing) van de ISD Group. “Dat heb-
ben we niet eerder meegemaakt. Op alle vier
beursdagen waren we continu bezet. Auto-
matisering speelt momenteel heel erg. Men
is geinteresseerd in onze software omdat die
meer mogelijkheden biedt dan de software
die standaard op de machine zit. Plaatbewer-
kers zijn op zoek naar systemen waarmee
hun werkvoorbereiding sneller, flexibeler en
foutloos kan opereren. Dat heeft veel te ma-
ken met de huidige situatie in de plaatbewer-
king. Alles moet snel en zonder fouten.”

Nestingsoftware
Directeur Anco Euser van Widenhorn Inno-
vatieve Applicaties voor Plaatbewerking kon

De Safan Eye is nog volop in ontwikkeling,
maar Safan kon al goed laten zien wat aug-
mented realtly inhoudt. Het betekent dat de
operator van een kantbank een bril draagt,
die additionele informatie weergeeft, die hij
alleen kan waarnemen. Het gaat hier om re-
levante zaken die tijdens het buigproces no-
dig zijn. Zo kan de operator bijvoorbeeld zien
waar de achteraanslag zich bevindt, terwijl
met het blote oog alleen het gereedschap
zichtbaar is. Ook kunnen andere relevante
data zoals de positie waar het gereedschap
moet komen en andere extra werkinstruc-
ties worden geprojecteerd. Ook kunnen er
functies worden geactiveerd door virtuele be-
dieningsknoppen te activeren.
De Safan Eye won de publieksprij
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aan de vragen die de bezoekers stelden goed
merken dat materialen de laatste tijd veel
duurder zijn geworden. “Men is op zoek naar
goede oplossingen om meer producten uit
minder materiaal te kunnen halen. Dat zoekt
men onder meer in goede nestingsystemen.
Daarin is nog veel winst te boeken. Heb je
een redelijk up to date systeem, dan kun je
met moderne nestingsoftware toch nog een
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Techni-Show Innovatie Awards. Ma
leen daarom blikken Darley en Safan tar'ug"'.
op een succesvolle beurs. Zowel op als na de
beurs konden enkele mooie opdrachten voor
machines worden geno
E-Brake 130T 4100 vi jij het
publiek en zal in de loop I
gaan worden. Met deze uitvoe waarop
later ook nog een 130T 3100 volgt mikt Sa-
fan op de markt van de gevel_bekledlng.

Bij Darley viel de imposante EHP 400T 6200
met buighulpen op. Deze machine is direct
na de beurs afgeleverd bij Kiremko Food Pro-
cessing

tbank-operator die

winst van enkele procenten pakken. Heb je
een oud systeem dan kan moderne software
zelfs heel veel winst opleveren.” Euser heeft
het idee dat er best veel plaatwerkbedrijven
zijn, die nog met oude nestingsystemen wer-
ken. “Maar ik zie ook dat ze aan het evalueren
zijn waar nog winst te behalen is. Vaak valt de
keus daarbij op software. Want stel, je hebt
een machine van een paar jaar oud. Koop je



